
•  Z APY TAN IA

•  ANAL IZ A

•  REFLEKSJA

• BENCHMARK

• K ANAŁY I  NARZĘDZ IA  DOTARCIA

•  KL IENT B2B /  B2C /  H2H

KOMU? K IEDY?

•  PRODUK T /  US ŁUGA

• KOSZ T Y /  MARŻ A /  Z YSK

• M IEJSCE

• PARTNERZ Y •  SPO ŁECZNOŚĆ •  E VENT Y

• ZESPÓ Ł /  L IDER

• PROCES WSPÓ Ł _ PR ACY ZESPO ŁOWEJ

• OPT YMAL IZ ACJA PROCESU

• DOSTAWCY

• M ISJA

• W IZJA

•  WARTOŚCI

•  STR ATEGIA

CO?

JAK?

DL ACZEGO?
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