e KLIENT B2B / B2C / H2H

ZAPY TANIA

ANALIZA

REFLEKSJA

BENCHMARK

KANALY | NARZEDZIA DOTARCIA

/t KOMU? KIEDY?

e PRODUKT / USLUGA e MIEJSCE
e KOSZTY / MARZA / ZYSK
cO?
e PARTNERZY e SPOLECZNOSC e EVENTY
e ZESPOL / LIDER e DOSTAWCY

e PROCES WSPOL_PRACY ZESPOLOWEJ

\4

e OPTYMALIZACJA PROCESU

* MISJA e STRATEGIA
o WIZJA

e WARTOSCI

/t DLACZEGQO?
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